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Contexte et organisation 

KAP DSI a une connaissance approfondie de CORUS et de ses enjeux informatiques. Cette 
proposition s'appuie sur cette expérience pour vous offrir un accompagnement ciblé, 
complémentaire à votre organisation interne et immédiatement opérationnel. 

Nouvelle organisation du département informatique 
La récente réorganisation du département informatique de CORUS définit clairement les périmètres 
de responsabilité de chaque acteur : 

Responsable Fonction 

Quentin Grillon Directeur Technique 

↳ Ludovic Malras Responsable du développement interne 

↳ Mickael Dieulot Responsable du développement client 

↳ Alain Mazana Responsable de la production informatique 

Benoît Roulot Responsable Infrastructure 
 

Un angle non couvert : la Gestion de Projets 
Cette organisation est claire et efficace sur les missions opérationnelles. Toutefois, un axe 
stratégique n'est pas encore pris en charge : la gestion et le suivi transversal des projets. En effet, 
les responsables identifiés sont pleinement impliqués dans les actions du quotidien, ce qui ne leur 
permet pas de prendre le recul nécessaire pour piloter les projets de manière structurée. 

KAP DSI propose d'assurer ce rôle de Chef de Projet externalisé : une personne dédiée au suivi des 
projets, à la coordination des acteurs et à la consolidation des plannings, sans interférer avec les 
responsabilités opérationnelles de chacun. 
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Périmètre de la mission 

Suivi de projets 
Sur la base de notre connaissance de CORUS, nous avons identifié les projets suivants pour 
lesquels nous proposons d'assurer le suivi de projet : 

Domaine Projet Objectif 

Facturation 

Automatisation Fiabiliser et accélérer le traitement des factures 
(Suppression des fichiers Excel) 

Connexion GX – SAGE Mettre en place les transferts entre la facturation et le 
comptabilité 

E-facture Valider la conformité réglementaire pour 2026 et 2027 

Infrastructure Second Datacenter Assurer la résilience et la continuité de l’informatique 

Conformité E-facture (Cecurity) Mettre en place le service de production et de transfert des 
factures normalisée vers la plateforme agrée Cecurity 

 ISO 27001 Accompagner CORUS pour l’audit de suivi AFNOR 2026 

Business 
Intelligence 

Power BI Mettre en place les tableaux de bord 
- Suivi de production 
- Suivi des indicateurs Qualité 

Gestion de 
projets 

Gestion des projets 
clients 

Remplacer la gestion de projets actuelle de GLPI par une 
solution plus adaptée et plus performante avec JIRA 

Notre valeur ajoutée 
Notre intervention en qualité de chef de projet externalisé apporte les bénéfices suivants : 

• Suivi structuré des projets avec reporting régulier à la direction 
• Coordination des parties prenantes internes (les équipes CORUS) et externes (prestataires, 

éditeurs) 
• Gestion des plannings, identification des risques et relances proactives 
• Neutralité et recul stratégique vis-à-vis des contraintes opérationnelles du quotidien 
• Accélération de la mise en œuvre des projets grâce à une connaissance approfondie de 

CORUS 
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Conditions commerciales 

Modalités de facturation 
KAP DSI propose une facturation au forfait mensuel, sans décompte au temps passé. Ce mode de 
fonctionnement garantit une grande souplesse d'intervention : nous nous adaptons au rythme réel 
des projets et à vos besoins, sans contrainte calendaire imposée. 

Ce forfait vous permet de bénéficier d'une présence calibrée à votre activité réelle, et non à un 
nombre de jours figé dans un planning. Nous sommes présents au moment où vous avez besoin de 
nous. 

 

Élément Détail 

Mode de facturation Forfait mensuel (sans décompte au temps passé) 

Montant mensuel 7 000 € HT 

Durée du contrat 12 mois, renouvelable par avenant pour des périodes 
équivalentes 

Période incompressible 6 mois minimum 

Préavis de résiliation 3 mois (inclus dans la période incompressible) 

Frais de déplacements Facturés au réel, hors forfait 
 

Avantages du forfait mensuel 
• Visibilité budgétaire totale : un montant fixe et prévisible chaque mois 
• Flexibilité d'intervention : présence adaptée à l'intensité réelle des projets 
• Pas de contrainte de comptage des jours ni de justificatifs d'activité 
• Engagement réciproque sur la durée, gage de continuité et d'efficacité 

 

Conclusion 

Cette proposition commerciale s'appuie sur une connaissance solide de CORUS et de ses enjeux. 
KAP DSI est convaincu que la mise en place d'un pilotage de projets externalisé est un levier de 
performance essentiel pour réussir les transformations en cours. 

Notre ambition est d'agir comme un partenaire de confiance, complémentaire à vos équipes 
internes, capable de prendre de la hauteur, de fédérer les acteurs et de garantir l'avancement des 
projets stratégiques. 
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Validation 

Pour KAP DSI 
Nom : 
Signature et cachet 

Date : ___________________ 

 Pour CORUS 
Nom : 
Signature et cachet 

Date : ___________________ 

 

Nous restons disponibles pour tout échange complémentaire et espérons que cette proposition 
rencontrera votre agrément. 


